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リスト取ってないって超やばいんだけど。	

	
 

こんにちは、ゆいです。	

	

今日は稼いでいる仕組み化経営者が	

「絶対にやらないビジネス」について	

お伝えしようと思います。	

	

	

さて、%name1%さんは	

何だと思いますか？	

	

	

「在庫のリスクがある？」	

「固定費がかかる？」	

「初期投資がかかる？」	

	

	

	

確かに、	

こういうビジネスは避けたほうが賢明です。	

	

	

	

でもこれ、	

	

情報発信ビジネスなら	

全部クリアできるので問題ナシ。	

	

	

じゃあ一体何かというと	



	

「リストが取れないビジネス」	

	

これですね。	

	

	

	

リスト＝お客様台帳です。	

	

	

情報発信ビジネスだったら	

メルマガに登録してくれた人や	

商品を買ってくれた人の連絡先リスト。	

	

	

だから、	

	

ブログだけ、	

Twitter だけ、	

YouTube だけ。	

	

しかやってないビジネスは	

マジでやばい。	

	

	

	

わたしの師匠はじめ	

仕組み化して稼いでる起業家は	

リストが取れないビジネスには	

基本的に手を出しません。	

	

	

なぜか？？	

	



	

利益の大半を生み出す	

リピーターが作れないから。	

	

利益の 8割は 2割のリピーターから生まれます。	

	

	

なので、	

リストを取得していないのは、	

ビジネスをやる上での致命的欠陥。	

	

	

江戸時代の商人も	

火事のとき顧客台帳だけは	

持って逃げたと言われてます。	

	

	

たとえ商品が燃えてしまっても	

商品を買ってくれるお得意先さえ失わなければ	

新しい商品を用意すれば、	

すぐビジネスはできます。	

	

	

	

だけど、	

	

お客さんの連絡先がなくなってしまったら	

新しい取引先を一から開拓するのは	

時間もコストもかかります。	

	

新規顧客の開拓コストは	

リピーターを増やすコストの 10 倍。	

	

	



だからリストは大事なんです。	

	

	

	

	

例えば、	

	

わたしは飲食店のコンサルをするときは	

真っ先にメルマガ（LINE@）を導入します。	

	

飲食店でやるべきことは、	

そのお店のリピーターを何十組か作る。	

	

「いかに定期的に来てくれる太客を作るか？」	

	

ある意味これだけです。	

	

	

	

	

「食べログとぐるなびどっちに	

	 広告出すのが良いでしょうか？」	

	

「インスタやった方がいいでしょうか？」	

	

	

	

と、集客に気を取られてる人多いですが	

集客だけしても、	

	

	

「お客さんがファンになる仕組み」	

「リピーターにする仕組み」	

	



	

これがなければ	

穴の開いたバケツに水を注ぐのと一緒です。	

	

	

だから	

メルマガや LINE@に登録してもらって	

こちらから連絡を取れる状態をまず作る。	

	

	

これがまず最重要。	

	

	

	

あと飲食店の場合は、	

お客さんに「忘れられない」ことが	

めちゃくちゃ大事ですね。	

	

「ランチどこ行こうかなー」	

	

「友達と飲みに行くお店どこにしようかなあ」	

	

	

こんなシチュエーション	

よくあると思います。	

	

	

	

こういうときって結局、	

	

「そのとき思い浮かんだ店」	

	

を選ぶことが多くないですか？	

	



	

	

「そういえばこの店良かったから	

	 次回もここでいっか」	

	

「ラーメン食べたいな。	

	 あのお店、そこそこ美味しかったから	

	 ここにするか」	

	

	

って。	

	

なので、	

お客さんがご飯に行こうと思ったときに	

思い出してもらえることが超大事。	

	

	

	

料理の美味しさも大事だけど	

美味しいお店はたくさんあるので	

美味しさだけでリピーターを作るのは厳しい。	

	

	

こんなときに、	

メルマガや LINE@やっていれば	

	

「新しくこんなメニュー作りました！」	

	

「新鮮な魚介が入荷しました！」	

	

と定期的にお知らせを送れば	

忘れないでいてもらえます。	

	

	



	

わたしも先日友人と飲みに行ったとき	

	

「LINE@に登録してくれたら	

	 唐揚げプレゼントします！」	

	

と言われてあるお店に登録しました。	

	

	

これ賢いなー。と思いますね。	

	

	

定期的に通知がくるので	

やっぱり覚えてるんですよね。	

	

「お肉食べたいって言ってたから	

	 ここのお店にすればいっか」	

	

ってなります。	

	

	

もし登録してなかったら、	

他にもお店はたくさんあるし、	

たぶん忘れてただろうなあ、と。	

	

	

たったこれだけでも、	

やるかやらないかで全然変わります。	

	

	

	

飲食店に限らずですが、	

ビジネスはいかにリピーターを作るか。	

	



これなんですよね。	

	

	

	

今回の話をまとめると、	

	

・稼いでいる経営者は	

	 「リストが取れないビジネス」	

	 には手を出さない	

	 （リストがないのは致命的欠陥）	

	

・ビジネスの利益の 8割は	

	 リピーターから生まれる	

	

・メルマガでリストを取っておけば	

	 ビジネスで最重要のリピーターを	

	 作る仕組みを作ることができる	

	

	

というお話でした。	

	

	

リストとリピーターの重要性	

超大事なので覚えておいてください^^	

	

	

リストマーケティングをやるなら	

メルマガの知識は必須です。	

	

	

	

「高性能なリピーター製造装置」	

の作り方に興味がある人はぜひ。	



	

	

↓↓	

https://rcvs1234.com/lp/stepmail-magician/	
	

明日で販売終了です。	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


